Paivittaistavarakaupassa kilpailu hyllysenteista ja -metreista on kovaa. Tava-
rantoimittajan on pyrittava tekemaan brandeistaan ja tuotteistaan mahdol-
lisimman houkuttelevia, silla pt-kaupan toimijat antavat etusijan aina niille
tavarantoimittajille, jotka tekevat myymaloista asiakkaan kannalta kiinnosta-
via ostospaikkoja. Kuluttajatarpeisiin aidosti vastaavat tuotteet tuottavat kau-

palle lisdarvoa, jolloin niiden paatyminen valikoimiin on todennakdisempaa.

Miten tavarantoimittaja voi erottua edukseen ja olla haluttava kuluttajien ja
siten myos paivittaistavarakaupan sisaanostajien silmissa?

Uunituore, mainostoimisto Ida Framin toteuttama raportti Menestyksen resep-
tit selvittaa reseptitkan merkitysta, tehoa ja mahdollisuuksia paivittaistavara-
kaupan tavarantoimittajien markkinoinnin valineena Suomessa. Selvityksen
paapaino on digitaalisissa kanavissa ja reseptitkan mahdollisuuksia tarkastel-
laan kymmmenen eri tavarantoimittajan brandin avulla.

e Millainen rooli reseptiikalla on kuluttajan ostopaatosprosessissa ja mika on
hakukoneiden rooli?

e Miten suomalaiset tavarantoimittajat hyodyntavat reseptiikkaa talla
hetkella? Enta mita ulkomailla tehdaan?

e Miten eri tavoilla reseptiikkaa voi hyodyntaa ja miten sita kannattaa kayttaa
markkinoinnissa?



