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Päivittäistavarakaupassa kilpailu hyllysenteistä ja -metreistä on kovaa. Tava-
rantoimittajan on pyrittävä tekemään brändeistään ja tuotteistaan mahdol-
lisimman houkuttelevia, sillä pt-kaupan toimijat antavat etusijan aina niille 
tavarantoimittajille, jotka tekevät myymälöistä asiakkaan kannalta kiinnosta-
via ostospaikkoja. Kuluttajatarpeisiin aidosti vastaavat tuotteet tuottavat kau-
palle lisäarvoa, jolloin niiden päätyminen valikoimiin on todennäköisempää.

Miten tavarantoimittaja voi erottua edukseen ja olla haluttava kuluttajien ja 
siten myös päivittäistavarakaupan sisäänostajien silmissä?

Uunituore, mainostoimisto Ida Framin toteuttama raportti Menestyksen resep-
tit selvittää reseptiikan merkitystä, tehoa ja mahdollisuuksia päivittäistavara-
kaupan tavarantoimittajien markkinoinnin välineenä Suomessa. Selvityksen 
pääpaino on digitaalisissa kanavissa ja reseptiikan mahdollisuuksia tarkastel-
laan kymmenen eri tavarantoimittajan brändin avulla.

LaTaa ILmaINeN rapOrTTI ja LUe, mITeN SaaT parempaa 
meNeSTySTä reSepTIIKaLLa!

• Millainen rooli reseptiikalla on kuluttajan ostopäätösprosessissa ja mikä on 
hakukoneiden rooli?

• Miten suomalaiset tavarantoimittajat hyödyntävät reseptiikkaa tällä 
hetkellä? Entä mitä ulkomailla tehdään?

• Miten eri tavoilla reseptiikkaa voi hyödyntää ja miten sitä kannattaa käyttää
markkinoinnissa?


